
 

 

 
 
 
 
 
 

 
 
            
 

 
 
 

Sicherstellung der spezifikationskonformen teckentrup SLI Qualität bei der Beschaffung über 
Handelsunternehmen 
 
 
Sehr geehrte Damen und Herren, 
 
aus gegebenem Anlass möchten wir Sie auf einen wichtigen Aspekt bei der Beschaffung unserer 
Schraubensicherungselemente über Handelsunternehmen aufmerksam machen. 
 
Um sicherzustellen, dass bei der Bereitstellung über Handelsunternehmen tatsächlich die 
spezifikationskonforme teckentrup SLI Qualität zum Einsatz kommt, möchten wir Sie bitten, die nachfolgenden 
Punkte künftig bei Ihren Bestellungen zu berücksichtigen. 
 
Die alleinige Angabe einer Artikel- oder Herstellerbezeichnung wie beispielsweise „Sperrkantscheibe NSK“ oder 
„Kontaktscheibe teckentrup“ in Bestelltexten ist hierfür leider nicht ausreichend. In diesen Fällen kann eine 
Substitution durch qualitativ abweichende Produkte nicht ausgeschlossen werden. 
 
Um dies zu vermeiden, empfehlen wir, das gewünschte teckentrup SLI Schraubensicherungselement eindeutig 
in Konstruktion, Stückliste und Bestelltext festzulegen. Bewährt hat sich hierbei die Angabe von 
Artikelbezeichnung, Werkstoff, Artikelnummer sowie Hersteller. 
 
Beispiel: 

• NSK-M 8, Mat.: A4, Art.-Nr. 076040, Herst.: teckentrup SLI 

• NSK-M 8, Mat.: C60 mit Zink-Lamelle, Art.-Nr. 070040, Herst.: teckentrup SLI 
 
Zusätzlich empfehlen wir die Lieferung originaler NSK-Scheiben von teckentrup SLI entweder durch eine 
entsprechende Lieferantenbindung oder alternativ durch einen Bestellzusatz mit eindeutiger 
Herstellerfestlegung sicherzustellen. 
 
Nur durch diese Maßnahmen kann gewährleistet werden, dass die hohen Qualitätsmerkmale unserer Produkte 
uneingeschränkt erhalten bleiben und in Ihrer Anwendung zuverlässig umgesetzt werden. 
 
Für Rückfragen oder Unterstützung stehen wir Ihnen selbstverständlich jederzeit gerne zur Verfügung. Vielen 
Dank für Ihr Vertrauen und Ihre Unterstützung. 
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